MENTORIA ESTRATEGIA 360° ETSY

CONOCE EL POTENCIAL
DE TU NEGOCIO

CLASE 1 TEORICA
26 DE JUNIO 2024



GRABAR




¢ Cuanto sabes sobre
Etsy?




¢ Cuantos vendedores activos crees que
hay hoy dentro de la platatforma?

A. Mas de 1 millén

B. Mas de 4 millones
C. Mas de 2 millones
D. Mas de 14 millones



VENDEDORES ACTIVOS: 92 MILLONES

10,000

9,035

de crecimiento en

vendedores activos
de 2017 a 2023

2012 2013 2014 201 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023



VENDEDORES

El 97% dirige sus
hegocios desde
sus hogares.

‘

El 79% considera
su tienda como un
hegocio.

@

El 80% son
mujeres.

El 54% venden por
muchos canales.



¢ Cuantos compradores activos crees
que hay hoy dentro de Etsy?

A. 56 millones
B. 92 millones
C. 127 millones
D. 159 millones

Compradores activos son los que han realizado al menos una compra en los Gltimos 12 meses.



COMPRADORES ACTIVOS : 91.6 MILLONES

. YIY .~

Compradores

~60% EE.UU.

89.7 89.1 89.9 91.6
~40% No-EE.UU.
47.1
41.0 I

Q1 19 Q1 20 Q1 21 Q1 22 Q1 23 Q1 24




COMPRADORES 2024

92M 71M 125 USD

compradores compradores promedio de gasto
activos habituales del cliente

Compradores activos: los que han realizado al menos una compra en los Gltimos 12 meses
Compradores habituales: los que han gastado $200 o mas y han realizado compras en seis o mas dias en los 12 meses anteriores.
GMS: cuanto gasté un cliente en los Gltimos 12 meses



ESTADISTICAS DE TRAFICO POR PAIS

&E EE.UU.

N
.
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Reino Unido

9.48%

B Alemania

5.44%

(%) Canada

5.32%

3.05%

21.01%




ESTADISTICAS DE TRAFICO

500 M 412,6 M

de personas visitan de personas visitaron en
Etsy cada mes. febrero del 2024

Diciembre 2023 : 536.1 milliones de visitas



DATOS DEMOGRAFICOS

18 - 24 17.53%
25 . 34 29.62%
58.35%
. 35 . 44 18.22%
COMPRADORAS
45 - 54 15.00%
MUJERES
55 . 64 11.76%

+ 65 7.87%




Las 6 categorias
principales representan

~877%

de GMS en el primer

~35%

~18% trimestre de 24
~14%
~99%,
~7%
- - .

Decoracién  Joyeria /Accesorios Vestimenta suministros Papeleria Juguetes
manualidades Gitshcl)



1.EL POTENCIAL
DE TU NEGOCIO
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1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# QUE: Validar del producto
# QUIEN: Encontrar tu cliente ideal
# COMO: Definir la forma de venderlo

# CUAL: Potenciar tu diferencial




' # ¢QUE SE VENDE EN ETSY?
‘ e Analizar el mercado:
Y o Best-sellers

o Popular now
o Barra de Etsy

© Ver ventas

o Ver resenas



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

CONOCER CUALES SON LAS TENDENCIAS

Para saber qué es lo que se esta vendiendo y lo
que no.

I‘- Tip: Analizar best-sellers y las ventas de las tiendas.



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

@ ENTENDER EL ALCANCE DE TU MERCADO

#  Para saber si mi producto tiene un techo o puedo
1 vender mucho mas de lo que estoy vendiendo

actualmente.

I‘- Tip: Analizar la frecuencia de resefias que recibe.



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

CONOCER EL TIPO DE OFERTAS QUE HAY

Para saber como agregar valor a tu oferta para
diferenciarte del resto.

I‘- Tip: Pensar en ofrecer algo mas o en la personalizacion.



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

ENTENDER LAS MOTIVACIONES

A ., Para saber por qué compran tu tipo de producto y

I‘- Tip: Leer las resefias y descripciones



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

" el producto.

I‘- Tip: Analizar fotos, branding, politicas de cancelacién,
condiciones de envio



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

ESTABLECER RANGO DE PRECIOS

¢ Para saber cuanto dinero esta dispuesto a pagar
tu cliente por tu producto.

I‘- Tip: Hacer una planilla de rango de precios.



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

COMPARAR SUBIDAS Y BAJADAS DE LAS VENTAS

Para saber si mis ventas han bajado por alguna
razén propia o han bajado las ventas de todo mi
sector.

I‘- Tip: Llevar planilla de control semanal de ventas mias y
3 0 4 competidores



Escoger competidoras iguales, con mas y con menos ventas

Xime flourish claire antidote thiss
sabado 20| 3463 169| 21444 405] 5571 317| 4262 188 13116 84
sabado 27| 3629 1661 21901 457 5906 335| 4465 203| 13251 135
sabado 4 3818 189 22340 4391 6371 465] 4732 2671 13609 358
sabado 11| 3978 160| 23380| 1040| 6761 390 4943 211]| 13782 173
sabado 18| 4141 163 24138 158 7129 368 5166 223| 13934 152
sabado 25| 4321 180| 24761 623| 7523 394| 5414 248 14130 196
sabado 1 4717 396| 26507| 1746 8116 593| 5919 505| 14534 404




ANALIZAR EL MERCADO PARA:

& DESCUBRIR PALABRAS CLAVE EN INGLES

N | Para saber con qué palabras clave describen tus
productos en inglés.

I‘- Tip: Hacer una planilla de todas las palabras clave



frase

Motivational/Positive
affirmations wall art
affirmations wall art for kids
inspirational wall art for kids
inspirational wall art for kids
kids motivational poster

kids motivational wall art
kids positive affirmation print
kids positive affirmation wall art
kids quote print

kids quote wall art

mindset posters

mindset printable
motivational kids posters
motivational quotes

positive affirmations for kids
positive affirmations poster
positive affirmations wall art
positive mindset

positive posters

positive quotes for kids
quotes for kids

mindset wall art
EDUCATIONAL

classroom decor

classroom decor elementary
homeschool rules sign

Al s mma damc bl ams alawa o cn b .

length

21
30
31
31
24
26
31
34
16
19
15
17
25
19
30
28
30
17
16
24
15
16

15
26
21

LUGAR

Playroom

playroom decor

playroom wall art printable
playroom wall decor
playroom wall art
playroom posters
playroom learning posters
NURSERY

nursery decor

nursery wall art

nursery printable wall art
nursery printable set
printable wall art for nursery
printable nursery wall art
wall art baby room

prints for nursery

printable nursery wall art
Nursery wall art

nursery wall art printable

KIDS BEDROOM

kids bedroom decor
kids bedroom wall art
kids room decor

prints for kids room

wall art for kids bedroom

14
27
19
L4
16
25

13
16
26
21
30
26
18
18
26
16
26
27

18
21
15
20
25

GENERO

GIRL

Baby girl wall art

Baby girl wall art printable
nursery wall art girl

printable wall art for girls room
toddler girl decor

toddler girl wall decor

girl room decor

girl room wall art

BOY

boy room decor

boy room decor toddler

boy room prints

boys bedroom sets

boys wall art

nursery wall art boy
printable wall art for boys room
prints for boys room

toddler boy room decor
toddler boy room wall art
toddler boy room wall decor

GIFT/FOR PHRASES
baby shower gift girl

bk calbh it e wlfh il - mem i LSS |

18
28
21
33
18
23
15
18

14
22
15
17
13
20
32
20
Z22
25
27

21

GENDER N
baby room «
baby wall al
baby wall dt
gender neu
gender neu
gender neu
kids moderr
kids poster

kids poster

kids wall art
kids wall art
printable we
printable we
toddler roor
toddler wall
toddler wall
wall art for |
wall art bab
wall art for

TYPOGRAI
lettering pos
handwriting
phrases wa

handwriting
TYPOGRAI

de com - oo o e -



ANALIZAR EL MERCADO PARA:

1.Entender el alcance de tu mercado

¢ 2.Comparar subidas y bajadas de las ventas
3.Establecer rango de precios

4.Conocer cuales son las tendencias
5.Comparar otras formas de vender
6.Conocer el tipo de ofertas que hay

7 .Entender las motivaciones

8.Descubrir las palabras clave en inglés



1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# QUE: Validar del producto
# QUIEN: Encontrar tu cliente ideal
# COMO: Definir la forma de venderlo

# CUAL: Potenciar tu diferencial




BEST-SELLERS / POPULAR NOW

Etsy — Categories (granny square pattern X @

@ Gift Mode Back-to-School Savings Home Favorites Fashion Finds Registry

(§ All Filters)
Etsy's Picks
| ™

ESTE NO ANALIZAR
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ICJATSranny Square Crochet asy Sflower Squr Solid Double Crot;het Granny S... Cozy Days Da-isy‘BlénIZet Croch... Many Cats Sq uare

US$5.03 US$3.63 US$3.87 US$6.94 UsS$4.24
SunshineNL BazaarBursa H8$9:68 (60% off) AllAboutAmi PonyMcTate

S —w_NLwC




Bestseller PDF PATTERN = |"__ e— - —— Popular now
T — - e . - _ e - 4

e —

Easy granny square crochet pattern for begin... How To Crochet A Granny Square, Crochet Gr...  Daisy Granny Square Crochet Pattern - Croch... PATTERN Celtic Granny Square - Granny Squar...
4.9 % (1.3k) - €3 Paulainthecloud 4.9 % (2.8k) - € TrulyCrochet 4.9 W (826) - KristinaaCreates 4.8 ¥ (220) - JustNeedleAndThread
US$4.33 Ys$642 (20% off) US$3.27 Ys$16-89 (70% off) US$5.46 US$2.58
@) Digital Download @3 Digital Download @3 Digital Download @3 Digital Download
(—I— Add to cart) More like this =» (—l— Add to cart) More like this =» (—I— Add to cart) More like this = (—{— Add to cart) More like this =
- L RS SRS (

Etsy’s Pick ™ pPopular now




FIREFOX SI APARECEN CHROME NO APARECEN

Popular now Bestseller

CROCHET . i
~. PATTERN . : . 4 A

instant download | y - : % ' b A 5 - 2 ¥ \ n " pATTERN

instant download

an . Gran uare t - an are - « Cro t .

US$4.36 usssas US$3.63 US$3.38 v
% % % (504) Ad by Etsy L 4.9 e o % e (6.2k) Ad by Etsy se 5 v e e e ol

al Download git nle al Downloac gl 1o 1 3.1k} Ad by Etsv seller ¥
) ) _ ) ) ) Jig c tal D ad & Digit
+ Add to cart More like this = -+ Add to cart More like this = -+ Add to cart More like this =
Popular now b ’ 4 : ) Bestseller
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MOVIL SOLO BEST SELLERS

< granny square pattern

‘ granny square pattern 2

\>l

Crochet Daisy Granny S...
4.9 % % % % % (6,2K)
Bestseller

€3.53

@ Digital download

Crochet Pattern Granny...
4.9 % Yk (387)
Bestseller

€4.66

@ Digital download

b TR

SRS EN

=t

Solid granny square with...

4.8 % %%k K% (337)
€2.13

& Digital download

N "’eﬁ" o,

.F *

Crochet Pattern PDF Ros...
4, 7****1& (1K)

ﬂD|grtaI download

Crochet pdf Granny Squ...

4.1 % % %% 3¢ (15)
€3.72 €413 (10% off)

A Digital download

Granny Square 3D Daisy...
4.7 % Y % % i (20)

Sale ends in 11 hours
€2.36 £€9.44 (75% off)

ANDROID

3= Filter Price v

_... ‘ i‘-} l"‘k“-’ - L

i AL, o PNF PATTERN

Solid and easy glanny sq...
4.9 %k kK (1,

Saleendsin9 hours

Ships from

18,607 items with Ads ®

O ey T vy

_ =t A

Crochet Pattern PDF Ros...

4.7 %% k% (10,657)

Bestseller

[qr‘(um!; ' o
. bquare ,f':k.‘li. -' i

CROCHET 52

¢ "\‘ é PATTERN __,

Crochet Pattern Granny...

4.9 dk kK (387)
Bestseller
€4.66

Easy Sunflower Square P...

4.9 Wk (116)
Bestseller
€£3.53

Crochet Daisy Granny s
4.9 kWK (6,244)
Bestseller

€3.63

Solid Double Crochet Gr...
4.9 YWl Wl ( )

Free shippi



BARRA DE ETSY

Etsy = oo

granny square pattern

granny square cardigan

granny square bag

granny square cardigan pattern

granny square blanket




BUSQUEDAS POPULARES

€& Search for anything on Etsy priss Cseamh for anything

Suggested searches based on this listing

C Search by photo [} airbnb welcome book

airbnb template
Browse by category

airbnb book template

Popular right now house warming welcome book

garden flower gift housewarming book

hostess guide

dorm wall decor
housewarming book templates

skirt kotyto housewarming welcome sign
so long london png

moissanite bridal set, ring set

babouche slippers




VENTAS DE LA COMPETENCIA

i Craftszing «
.i&,\_a

Q@ Richmond, Canada

Willow Granny Square Crochet Pattern, PDF
Instant Download, Easy Crochet Motif, Blanket
Motif, Bag Motif, Floral Granny Square Pattern

Willow Granny Square Crochet Patter...

Sold

Bestseller

Willow Granny Square Crochet Patter...

W % % %k (65)

Willow Granny Square Crochet Patter...

Sold

Bestseller

Willow Granny Square Crochet Patter...

Willow Granny Square Crochet Patter...

Sold

Bestseller

Willow Granny Square Crochet Patter...

Q Favorite shop 37

Willow Granny Square Crochet Patter...

Sold

Bestseller

Turtle Coaster Crochet Pattern, PDF |I...




RESENAS - ORDEN RECIENTE

Claire on Jun 11, 2024

Yook ok ok

Easy to follow pattern. Highly recommend

Willow Granny Square Crochet Pattern, PDF Instant Download, Easy Crochet Motif, Blanket Motif,
Bag Motif, Floral Granny Square Pattern

® Report this review

Doris on Jun 10, 2024

¥ kok

LOVE this! And not hard to do!

Willow Granny Square Crochet Pattern, PDF Instant Download, Easy Crochet Motif, Blanket Motif,
Bag Motif, Floral Granny Square Pattern

& Report this review

Melissa on Jun 10, 2024

1 8.8 8 &

Wonderful pattern! Easy to follow.

Willow Granny Square Crochet Pattern, PDF Instant Download, Easy Crochet Motif, Blanket Motif,
Bag Motif, Floral Granny Square Pattern




1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# QUIEN: Encontrar tu cliente ideal
# COMO: Definir la forma de venderlo

# CUAL: Potenciar tu diferencial




¢ QUE NECESITA UN CLIENTE PARA ESCOGER Y
COMPRAR NUESTRO PRODUCTO?

%

. . Conectar con la Entender que tu
Sentir que es justo personalidad de tu propuesta ofrece
lo que quiere o e b i) una diferencia o

hecesita. propdsito, valores, una ventaja
mensaje. respecto al resto.

# QUIEN # COMO # CUAL



1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# QUIEN: Encontrar tu cliente ideal




# QUIEN

Sentir que es justo
lo que quiere o CLIENTE
necesita. IDEAL




# ¢QUIEN LO COMPRA?

Es fundamental saber quién es
nuestro cliente porque tu negocio
existe para dar respuesta a una
necesidad de un tipo de
personas en concreto.




CUANDO TE DIRIGES A TODO EL MUNDO,
NO TE DIRIGES A NADIE.

1-800 PALM SPRINGS
1800 PALM SPRINGS

I e




“Sofisticado bolso de cuero para mujer,
Elegante bolso de lujo, Bolso rockero,
Bolso punk, Bolso gético, Bolso negro,
Ideas de regalo bolsos”

& Sofisticado E3 Bolso rockero
& Elegante £3 Bolso punk
& Bolso de lujo E3Bolso gético




“Corsé sobre busto gris para vestido de
novia gético listo para enviar, Top de
corsé de brocado y encaje deshuesado
para vestido de novia steampunk, Diosa
de la fantasia.”

& Vestido de novia gético

& Novia steampunk
& Diosa de la fantasia



CLIENTE
IDEAL

Satisfecho con tu producto porque ha
resuelto su problema o necesidad.

Comparte valores con tu marca.

Cuenta con los recursos para invertir
en tu producto.

Recomienda el producto y se convierte
en comprador recurrente vy fiel.




EL CLIENTE IDEAL SE DEFINE, NO
SE DESCUBRE.

o PODEMOS CAMBIARLO.

PODEMOS TENER DIFERENTES TIPOS
DE CLIENTES SEGUN EL PRODUCTO.




TRUCOS PARA DEFINIRLO

-
!

(W] “’\

N
‘0 0' /—

LISTAR PUEDES SER
QUIEN NO TU MISMO EN
OTRA ETAPA

DE TU VIDA

ES TU
CLIENTE



¢DONDE LO ENCUENTRO ?

CLIENTES RECURRENTES

RESENAS PROPIAS Y AJENAS

" MENSAJES DE CLIENTES

REDES SOCIALES

GOOGLE ANALYTICS




VER EL PERFIL DE COMPRADORES

Crochet Heart Keychain Pattern, Crochet keychain pattern for wedding or other special
occasions

& Report this review




VER EL PERFIL DE COMPRADORES

Sam

About

e B
| - gt &4
é & i

9 46
) = -

Favorite items Favorite shops

Favorite items 46 items

[?'
A D

Ebook Amigurumi Fun Drinks Crochet Patter...

% (20) - TananaCrochet

US$11.98
@A Digital Download

-+ Add to cart Buy It now

CROCHET
PATTERN

DIGITAL DOWNLOAD

Pumpkin Spice Latte Plush Crochet PATTERN...
% (3.1k) - TheWonderCrochet

Us$6.16
@3 Digital Download

-+ Add to cart

Crochet f'r

Feel iree 1o share your finkshed creations on Instagram by 12p0ing
@Strings_Inte_Things Inc.| would love 1o see hem

Bullseye Snuggler

* (343) - StringsIntoThingsinc

US$4.78
@3 Digital Download

( 4 Addtocart ) Buyltnow

Follow

-
-

(] mry

T

|
<

N
-

Bananasaurus Split - Crochet Pattern Only - ...
% (187) - €3 Ninelnspired

US$5.45
@ Digital Download

( -+ Add to cart )

_




2.¢PARA QUE O POR QUE LO COMPRAN?

f,’::' .mw_li_n. i vor LG

DECORACION AUTOCUIDADO REGALO



¢PARA QUE O POR QUE LO COMPRAN?

* Me gustan los mapas como decoracién
e Vivo en otra ciudad y quiero tener el
mapa de mi lugar de origen
- * Es una ciudad que me gustaria mucho
visitar
e Es una ciudad que he visitado y me he
enamorado.

BELENER /A

NEW YORK | 24 SEPTEMBER | 41.50°'N /83

,.i[a&;u;g. & l g@_:} eI
7

e Es |la ciudad donde he conocido a mi

68*W
T ENGAGED

_— pareja



LEER RESENAS

* %k kok

Wonderful square pattern. Easy to follow and came out great! Made a little blanket for my cat.

1 8. 8. 8.8 1. 8.8.8 8

great pattern made a bag with it Definitely going to make a summer blanket so cute!




LEER RESENAS

: m gt -
s ‘Sﬁ_‘ii‘?ffét‘é e

. . | t co
Very essy and well explained pattern. Lovec Simple & fun pattern. Turned out beautifully! Easy to follow pattern. Perfect for my plan




LEER RESENAS

Unlocking Creativity. Granny squares offer
endless possibilities for crafting. Here are some
inspiring ideas to ignite your imagination.

1.8 8 8 8 ¢

Simple & fun pattern. Turned ou

to follow pattern. Perfect for my plant co




CONOCER LA MOTIVACION DE COMPRA

DESARROLLAR PRODUCTOS RELEVANTES

Puedes disefiar y desarrollar productos que
realmente satisfagan sus necesidades y deseos.




CONOCER LA MOTIVACION DE COMPRA

Guiar nuestro SEO hacia palabras clave que
enfatizan exactamente para qué es UTIL el
producto.

iMas posibilidades que el cliente que nos
necesite nos encuentre y compre!




CONOCER LA MOTIVACION DE COMPRA

DESARROLLAR ARGUMENTOS DE VENTAS
RELEVANTES.

Puedes posicionar tu producto de una manera que
destaque su relevancia y resulte mas atractivo.




1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# COMO: Definir la forma de venderlo




’

# COMO

>

Conectar con la \é

personalidad de tu
marca: su DESARROLLO
propodsito, valores, MI MARCA

su mensaje.




# ¢COMO SE VENDE?

Pensar tu negocio como una
marca, no como otra tienda
mas de Etsy.

Ser Reconocibles

Crear Conexion

Atraer y Fidelizar



¢ QUE vendo? ¢ COMO lo vendo?

Las personas no compran lo que vendes,
sino la manera como lo vendes.




¢COMO lo vendo?

~
o " Oy &
- 4
L}
" L
- *
&
ff" |
¥
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- :"‘ \ .3 - :
| k ’f&" g
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‘di.
~
- 4
r' u :.
¥
| .

Men leather necklace, Leather jewelry men, Br... Mens Leather Statement Choker Necklacé Tri...
€35.00 €28.67 <3186
5.0 % % % % % (39) 4.8 W% %% % (5.4k)



ELEMENTOS DE MI MARCA

* Nombre

e Banner

* |ogo

e Paleta de colores
e Tipografia

e Mi foto de perfil

e Presentacidn de mi tienda

Fotografias

Nombres de mis categorias
Descripciones de producto
Los productos

Los mensajes

El packaging

El servicio al cliente



El PORQUE de tu marca.

o AUTENTICIDAD

e PERSONALIDAD

Larazon o e CONFIANZA
historia detras

de tu marca * EMPATIA
e FIDELIDAD

e DIFERENCIACION




MURO DE
INSPIRACION

IMAGENES QUE LOS COLORES DE

TRANSMITAN TU MARCA
EMOCIONES
UNA IMAGEN DE
FRASES TEXTURAS O PATRONES
MOTIVADORAS

GRAFICOS

TIPOGRAFIAS QUE
TE GUSTEN



1.EL POTENCIAL DE TU NEGOCIO

# QUE: Validar del producto
# QUIEN: Encontrar tu cliente ideal
# COMO: Definir la forma de venderlo

# CUAL: Potenciar tu diferencial




# CUAL

Entender que tu

propuesta ofrece
una diferenc.ia o POTENCIAR Ml
una ventaja DIFERENCIAL

respecto al resto.




# ¢ CUAL ES MI DIFERENCIAL?

Es lo que hace a tu
producto diferente,
tnico o valioso en
comparacion con la
competencia.




NO vale decir que tu diferencial es

ESTA HECHO CON
MUCHO AMOR



¢COMO hago esa diferenciacién?

+ + +
+; +, +,
DESTACAR T SENALAR QUE
ALGO , ES PARA UNA
, OCASION
UNICO DEL TARTICILAR PERSONA
PRODUCTO ESPECIFICA

+



DESTACAR ALGO UNICO
DEL PRODUCTO

Destaco la personalizacién. No sélo el
nombre sino también la fecha.

N 0 Destaco detalles: pompém y el disefio

- Nombrar de los materiales

«». Nombrar la variedad de colores y
W tipografias a escoger.



ESCOGER UNA PERSONA
ESPECIFICA

Es para alguien que esta esperando
un bebé o tiene un recién nacido.

Para padres que estan muy unidos a su
bulldog francés.




ESCOGER OCASION O USO MAS
ESPECIFICA

Destaco que es regalo para salida del

hospital, primer cumpleaiios, bautismo.

Busco etiquetas para decir que es un
regalo de navidad o para baby shower.



Te puedes diferenciar por:

0 LA ESPECIALIZACION o LA RAPIDEZ DE ENTREGA

O EL VALOR ANADIDO 0 UNA CAUSA QUE DEFIENDES

Q LA PERSONALIZACION O SERVICIO AL CLIENTE

O LA FABRICACION O LA TECNICA / MATERIALES



¢ CAdmo encuentro mi diferencial?

Conoce a tu Analiza la Identifica tu
Audiencia Competencia Valor Unico

Entiende sus , .
, Busca puntos Define caracteristicas
necesidades, deseos y . , )

. fuertes y débiles exclusivas o superiores.
problemas especificos.



Analizar los puntos débiles

e Tam on Jun 14, 2024

188,88

The pattern is great along with the stitch explanations. | just wish it had a few in

progress pictures so | could make sure | was following everything correctly (I figured

it out eventually lol). Other than that, it's a beautiful pattern!

Rose Willow Granny Square Crochet Pattern, PDF Instant

Download, Flower Granny Square, Crochet Motif, Blanket Motif,
Bag Motif, Floral Motif

El patron esta genial junto con las explicaciones de los puntos. Solo desearia que tuviera
algunas imagenes en progreso para poder asegurarme de que estaba siguiendo todo
correctamente (eventualmente lo descubri jajaja). Aparte de eso, jes un patron hermoso!



PROBLEMA DIFERENCIAL

El patron esta genial junto con las
explicaciones de los puntos. Solo
desearia que tuviera algunas
- ’ ROUND 2
'magenes en progreso para pOder In this row, make 4 corners of 3 double crochets + 1 chain + 3 dot
this process:

asegurarme de que estaba e Eaeerwsm B
siguiendo todo correctamente —

(eventualmente lo descubri jajaja). (IR

, e 2 N =4

Aparte de eso, jes un patron | _
hermoso! Mg A s

> ' . ’(.f X -i-'
with a slip knot.

3
e ’
e o g

Make, In

i, o the same

space, 1 chain +
3 double
crochets. This

is the first
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Hi there,
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PRINTABLE & EDITABLE IN Canda >

PROBLEMAS

e No incluian fotos gratuitas

e Habia elementos que con la
cuenta gratuita no se veian

 No incluian texto pre escrito



BEACH WELCOME BOOK DIFERENCIAL

RESALTAR QUE INCLUYE
CONTENIDO Y FOTOS




100% EDITABLE

E778% . DIFERENCIAL

e M RESALTAR QUE SE PUEDE
Exactly what vas hopkng for Other USAR CON LA CUENTA

but this package did not. | was able to
update the packet with all my info and . G RATU lTA
pictures. It's beautifully designed and very

well organized. Well worth the money!”

1 8. 8.6 & ¢

“Love the welcome guide design! Easy to
edit with our information and photos. Easy
to change colors too! Uses the free version
of Canva which is very convenient. Haven't
printed yet but excited to put our book
together and make signs for our rental
home. Thanks!”







¢Qué puede pasar?

% Tengo un producto sin demanda.
% No atraigo al piblico que lo compra.
% No sé qué problema soluciona.

%€ No sé cémo conectar con el cliente.

% No resalto el diferencial de mi producto.




¢ Cémo lo soluciono?

@ Valido el producto antes de lanzarlo.
@/ Conozco a mi cliente ideal.
@ Entiendo que problema soluciona.

(/) Desarrollo una marca gue conecta.

@ Sé cual es mi diferencial.




